PABLO ALEJANDRO SANCHEZ DOERING
Nicanor Parra 7932, villa el Rosario.
 San Pedro de la Paz, Concepción.
+569 9865 4479  correo: psanchezdoering@gmail.com

1.-	RESUMEN LABORAL
	
Ingeniero Forestal, con más de 27 años de experiencia en cargos de Jefatura en diferentes empresas forestales, desempeñando labores de ventas, operación, administración y gestión. Dentro de mis habilidades he tenido experiencia en, manejo de bosques, manejo de faenas, administración de aserraderos, mantención y operación de maquinaria pesada y forestal. También tengo conocimiento de administración y personal, leyes laborales, liderando equipos de trabajo de más de 500 personas. He dirigido equipos de ventas con gran éxito.

2.- CARACTERISTICAS PERSONALES

Profesional orientado al resultado de objetivos, sentido de urgencias, capacidad de trabajo en equipos, eficiencia en la ejecución de tareas, con gran resiliencia. Empático, positivo, puntual, creativo, eficiente, perseverante, un gran respeto por las jerarquías y por sobre todo una persona confiable.

3.-	EXPERIENCIA PROFESIONAL

Ferretería Doering                                                          2015 a la fecha
Tengo una pequeña ferretería  en Concepción dedicada a vender productos y accesorios para la fabricación de muebles, la cual administro.
Masisa Partes y Piezas Ltda. Concepcion                                      2014 
Gerente de Sucursal. Tenía a cargo dos aéreas la venta y la de producción, en la primera tenía un equipo de ventas de 5 personas y en la de producción y entrega de tableros 16 personas. Veía desde definir las compras, definir proveedores, mix, precio de compra de producto y precio de venta, realizaba informe de gestión en relación a márgenes, productividad de la sucursal, todo a través de sap. Además tenía  cargo la selección y contratación de personal. Logros, ordenar sucursal, aumentar capacidad de producción y mejora de márgenes de comercialización.
Masisa Partes y Piezas Ltda. Los Angeles                                       2013 
Gerente de sucursal. Tenía a cargo dos aéreas la venta y la producción, en la primera tenía un equipo de ventas de 5 personas y en la producción y entrega de tableros 14 personas. Veía desde definir las compras, definir proveedores, mix, precio de compra de producto y precio de venta, realizaba informe de gestión en relación a márgenes, productividad de la sucursal, todo a través de sap. Además tenía  cargo la selección de personal y su contratación. Logros, mejora de márgenes de comercialización de productos, aumentando rentabilidad de la sucursal. Deje la sucursal como la más rentable de la cadena.
Comercial Rey S.A.                                                    2012 a marzo 2013
Realicé labores de representante de ventas en quincallería y productos de ferretería en  VI a VIII regiones. 
El objetivo era la venta a ferreterías, placacentros, vidrierías y constructoras. Logros: aumento de ventas de  un  150%, aumento de cartera de clientes.

Indep ltda y Formas Wood ltda                                          2010 a 2012
Realicé labores de gerente comercial y de producción, el producto que se comercializaba eran tableros enchapados en láminas de madera y laminas de madera, ventas orientadas a ferreterías, placacentros, fábricas de muebles y constructoras. Logros: aumento de ventas de un 300% y aumento cartera de clientes. 
Pablo Sánchez Doering                                                                     2007 a 2010
En este periodo he realizados labores de consultor en área tales como: consultor en compra y ventas de bosque, asesor de fábricas de pallets en Producción, logística, compra y venta de maderas, aserrío de trozos a través de aserradero propio, consultor DL.701 con pequeños propietarios. 
Empresas del grupo Errazuriz                                                          2005 a 2007
Empresa establecida en la VI Región, con un patrimonio de 30.000 ha., la cual se dedica a manejar y cosechar ese patrimonio para abastecer un aserradero del mismo grupo empresarial que comercializa la madera, el volumen de consumo mensual de abastecimiento del aserradero es de 12.000 M3 / mes.
Cargo:    Gerente Área Forestal. (500 personas a cargo)
Gerente del area forestal del grupo, implicaba la responsabilidad de realizar la planificación estratégica de la empresa tanto en producción del bosque como en administración de un aserradero de la empresa, el presupuesto del área, como además de la fijación de tarifas y sueldo del personal, el control de gestión del área, la formación de equipos de trabajo con objetivos claros y la operación completa de la empresa, El mayor logro fue el de poder determinar costos y utilidades de la empresa de tal forma de que se pudieron minimizar los costos. Administraba una flota de camiones de 30 unidades. Cabe destacar que bajo mi administración se superaron los niveles de producción en un 20% tanto en producción de trozos como en aserrio de maderas, con la misma infraestructura y maquinaria, además se aumentaron los niveles de aprovechamiento de los raleos.
Forestal Comaco S.A.	                                                                 2003 –  2005
Empresa establecida en la VIII Región, con sucursal en San Antonio, dedicada a la compra y cosecha de bosques de Eucaliptus para exportar chips a Japón.
Cargo	: Jefe de Cosecha y Transporte (350 personas a cargo)		
El cargo involucraba estar a cargo de todo lo relacionado a cosecha y transporte del área de trabajo San Antonio. Al mismo tiempo el cargo involucraba el aprobar, y ratificar todas las compras de bosques al igual como las tarifas de compra de madera, cosecha,  transporte y construcción de caminos. Administraba una flota de 60 camiones. Dentro de mi administración se superaron en un 200% los niveles de producción de la zona de san Antonio.
Pablo Sánchez Doering		                                                     2001 – 2003
Consultor independiente, especialista en D.L. Nº 701. Al mismo tiempo era dueño de una torre de madereo,  Marca Urus II de 600 mts. en la zona de Constitución. Paralelamente era dueño de un Taller de reparación de vehículos  y tubos de escape en la ciudad de constitución.
INCOFOR Ltda.                                                                                 1997 –  2001
Empresa establecida en la XI Región de Aysén, dedicada a la compra de bosques, servicio de cosecha de bosques nativo y bosques propios de lenga.
Cargo	:	Gerente de Operaciones	(75 personas a cargo)		
El cargo involucraba la operación y mantención de la maquinaría que poseía la empresa, como el manejo, cosecha y transportes de bosque nativo mecanizado. Dentro de las labores estaba la construcción de caminos y diseños de estos.
UNIVERSIDAD DE LOS LAGOS. Sede Coyhaique  (Part time)         1997 - 1998 
Cargo	:Académico en ramos de cosecha forestal, transportes, aserrío de trozos, construcción de caminos y taller prácticos en terreno.
HOL CHILE PRODUCTORA Y EXPORTADORA	                                 1992 – 1997
Empresa laminadora de maderas nativas establecida en la ciudad de Coyhaique.
Cargo: Gerente de abastecimiento (90 personas a cargo)
Encargado de los Departamentos de: Cosecha, Caminos, Transporte, Compra  de materias primas. Además tenía a cargo la producción de basas de madera para la fabricación de foliado y determinar trozos para de bobinado de madera en conjunto con área de producción.
CONSULTOR FORESTAL REGION DE AYSEN                                    1992 – 2001
Confección de PM en bosque nativo (DL 701), asesoría en cosecha, manejo y aserrio.
CORPORACIÓN NACIONAL FORESTAL. CONAF.Of. Chile Chico     1991 – 1992
Encargado de control Forestal provincial, Chile Chico.
FORESTAL RARI.                                                                                1990 – 1991
Cargo: Encargado de Opewoooo Operaciones. Empresa Forestal contratista de forestal Celco que se dedicaba a la cosecha forestal con 4 skidders y 2 torres de madereo. 70 Personas a cargo.

4.-	EDUCACION

Universidad de Talca.
Titulado de Ingeniero Forestal año 1990.
Grado Académico de Licenciado en Ciencias Forestales.
Universidad de Santiago.
Ingeniería Civil Plan Común. Estudios incompletos (Dos años)
Universidad del BíoBío.
Ingeniería Ejecución Mecánica. Estudios incompletos (Un año)
[bookmark: _GoBack]Liceo Alemán del Verbo Divino, Los Ángeles.
Enseñanza Media.

5.-	OTROS CONOCIMIENTOS
a.- 	Idiomas
· Español, nativo
· Ingles, medio
b.-	Computación
· Excel, avanzado
· Word, avanzado
· Correo Electrónico e Internet, avanzado
· Power Point, medio
c.- Cursos
· Técnicas de ventas y merchandising
· Imagen personal, protocolo, y servicios al cliente.
· Conocer técnicas básicas para entregar un servicio de atención de excelencia.
· Curso de cosecha y madereo con torres.

6.-	DATOS PERSONALES
· Fecha de Nacimiento		:	12 de Octubre de 1962
· R.U.T.				:	8.616.366-7
· Nacionalidad			:	Chilena
· Estado Civil			:	Viudo
